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CARREIRA E TRABALHO; DINHEIRO
Meu primeiro milhao

Vocé tem perfil para entrar nesse time? Sem heranca e sem ajuda, mas

com muita coragem e criatividade, as trés mulheres que vocé vai conhecer

aqui emplacaram negdcios rentaveis. Chegue em nosso teste as

suas

5,

chances de também desenvolver uma trajetaria de sucesso

Iracy Paulina

Edna Queiroz, 48 anos,
empresaria, de Sdo Paulo"Comecsi
a lutar na adolescéncia - meu pai ndo
queria que eu fosse independente. Aos
17 anos, sai de casa, Trabalhava para
rme manter & pagar o5 estudaos, Me
formel em marketing e atuei na area
por warios anaos, Em 1984, fui
dispensada da geréncia de produtos de
uria empresa que fazia ziper, linha &
botdo porgue meu departamento se ria
transferido para Santa Catarina. O que
fiz? Troguei meu carro por Um mais
velhinho & juntei a diferenca & verba
da rescisdo, Com 30 mil reais, criei a

Maturiche, que fornecia sanduiches

para executivos em 80 Paulo, Meus

entregadaores circulavam de bicicleta com o telefone da empresa na camiseta, Faol
quando inventeil o sanduiche de metro, gue virod febre, Convivendo com as
empresas onde servia o3 sanduiches, descobri um campo promissor: elas
precisavam de gquem preparasse café e lanches para os eventos que promoyviam.,
Passel a explorar o nicho de bufé e catering para encontros corporativos, Depais,
assumi a realizagdo de festas, convenglies e coffes-breaks. O primeiro milhdo veio
em meados dos anos 90, Tinha, entdo, uri apartamento de 900 mil reais & um bufé
num espaco de mil metros quadrados para 500 pessoas, Tento manter cativa a
clientela: cormo ninguérn tem tempo, entrego & festa pronta na casa do contratante,
com bebidas, jantar &, se for crianca, monto kits com bolo, sanduiches, docinhos &
bringuedas. Minha rmais nova invencdo & a Brinday, empresa de brindes
gastrondmicos, Mo lugar de chaveiros e bonezinhos, seguem pequenas garrafas de
champanhe, bermcasados ou trufas, Para me manter competitiva, ndo deixo de lado
o corpo-a-corpo! wisito trés clientes por dia, Alguns orgamentos, eu fago guestdo de

entregar pessoalments.”

PUELICIDADE

www.naturiche.com.br

ASSINE (C|LALl DIA
Assine por 2 anos

e ganhe + 12 meses.
Assine por 1 ano e

ganhe + 6 meses. Aproveite!
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Fdna k}ll("'l.l‘ﬂl. 48 anos. empresaria. de Sao Paulo

Comecei a lutar na adolescéncia - meu pai nao
queria que eu fosse independente. Aos 17 anos,

sai de casa. Trabalhava para me manter ¢ pagar

os estudos. Me formei em marketing e atuei na

drea por varios anos. Em 1984, fui dispensada da geréncia
de produtos de uma empresa que fazia ziper, linha e bo-
téo porque meu departamento seria transferido para San-
ta Catarina. O que fiz? Troquei
meu carro por um mais velhi-
" nho e juntei a diferenca a ver-
ba da rescisao. Com 30 mil
reais, criei a Naturiche, que
fornecia sanduiches para exe-
cutivos em Sao Paulo. Meus
entregadores circulavam de
bicicleta com o telefone da em-
presa na camiseta. Foi guando
inventei o sanduiche de metro,

. { I ]ilII]ﬂ Pl’lll}l'f‘Séi Enxa

Fur denntida. peguet o dinheiro e montei

que virou febre. Convivendo com as empresas onde servia
os sanduiches, descobri um campo promissor: elas preci-
savam de guem preparasse café e lanches para os eventos
que promoviam. Passei a explorar o nicho de bulé e cate-
ring para encontros corporativos. Depois, assumi a realiza-
ciio de festas, convencdes e coffee-breaks. O primeire mi-
Ihdo veio em meados dos anos 90. Tinha, entdo, um apar-
tamento de 900 mil reais e um bufé num espaco de mil
metros quadrados para 500 pessoas. Tento manter cativa
a clientela: como ninguém tem tempo, entrego a lesta
pronta na casa do contratante, com bebidas, jantar o, se
for crianca,; monto kits com bolo, sanduiches, docinhos e
brinquedos. Minha mais nova invencao ¢ a Brinday, empre-
sa de brindes gastronémicos. No lugar de chaveiros e bo-
nezinhos, seguem pequenas garrafas de champanhe, bem-
casados ou trufas. Para me manter competitiva, nio deixo
de lado o corpo-a-corpo: visito trés clientes por dia. Alguns
mwmmammm.




